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POSREDNICY AMERYKANSCY PODSUMOWALI MIJAJACY ROK!
Ponad dwadziescia tysiecy Posrednikow z Ameryki i 1 300 delegatow z 51 krajow
zjechato na poczatku listopada do Nowego Orleanu aby na dorocznym Kongresie
Amerykanskiego Stowarzyszenia Posrednikdw (NAR) podsumowac mijajacy rok na
rynku nieruchomosci. Jak powiedziat to jeden z méwcow “byt to rok trudny i pelen

wyzwan, ale i rok peten optymizmu i okazji".

Ostatnie badania rynku przeprowadzone przez analitykdw NAR wskazujg, ze w roku 2010 typowy
sprzedajgcy nieruchomosci mieszkat w swoim domu 8 lat, o jeden rok dtuzej niz w roku 2009.
Natomiast osoby po raz pierwszy kupujgcy dom wskazywali, Zze zamierzajg mieszkaé w nowo
kupionym domu przynajmniej przez nastepne dziesiec lat. Jeszcze dtuzej zamierzajg mieszkaé w
swoim dom czy mieszkanie kupujacy po raz wtéry, bo az 15 lat.

Badania te rowniez potwierdzity, ze pomimo duzych spadkéw cen domoéw w ostatnich latach,
osoby ktdre kupity swoje nieruchomosci 8 lat temu “zarobity” na tej inwestycji przeszto 33 tysigce
dolaréw, albo 24%. Jeszcze wyzszy zwrot zanotowali sprzedajgcy, ktorzy byli wiascicielami przez

ostatnie 11-15 lat, ich zwrot wyniost przeszto 40%.

Statystyki potwierdzajg, ze pomimo duzych wahan cen w ostatnich latach, wtasciciele ktorzy
mieszkali w swoich domach wystarczajgco diugo, generalnie nie stracili ale zyskali przy ich
sprzedazy. Prezydent NAR Vicki Cox Golder podsumowata bardzo trafnie “wfasnosc,
posiadanie wiasnego domu gwarantuje stabilnosc¢ i im dfuzej jestes wiascicielem tym wieksze

z tego korzysci”.

Wedtug tych samych badan, 3 procent sprzedajgcych byto wiascicielami swojej nieruchomosci
przez okres krétszy niz rok, ten sam wskaznik w roku 2006 wynosit 6 procent. Natomiast 11
procent bylo wiascicielami przez okres 3 lat lub mniej, rowniez spadek o 19 procent

w poréwnaniu z rokiem 2006.

Dalsze wyniki badan potwierdzajg fakt, ze duza wiekszos¢ wiascicieli nieruchomosci, bo az 85
procent badanych uwaza, ze zakup domu czy mieszkania to w dalszym ciggu dobra inwestycja.
Jest to dobra wiadomo$¢, biorgc pod uwage dane jakie podchodzg z rynku nieruchomosci przez
ostatnich kilka lat. Fakt, ze spoteczenstwo amerykanskie nie stracito zaufania do inwestycji

w nieruchomosci napawa duzym optymizmem. Wiekszo$¢ w dalszym ciggu chce osiggngé



POLSKA FEDERAGJA % RYNKU NIERUCHOMOSCI

Materiat prasowy — grudzier 2010 roku

“American dream” i by¢ wiascicielem wilasnych czterech $cian, inni kupujg ze wzgledu na
zmieniajgce sie warunki jak: potrzeba wiekszego metrazu, zmiany w rodzinie czy przeprowadzka

podyktowana szukaniem nowej pracy.

W roku 2010 wskaznik osob po raz pierwszy kupujgcych osiggnat poziom az 50 procent, wzrost o
3% w poréwnaniu z rokiem ubiegtym. Typowy profil kupujgcego swoj pierwszy dom czy
mieszkanie to: wiek 30 lat, Sredni zarobek 59 tysiecy dolaréw, dom 1 540 stop kwadratowych
(ok. 175 metréow kw.) i cena 152 tysigce dolaréw. Wktady wiasne pochodzity najczesciej z
wihasnych oszczednosci albo od rodziny w formie prezentu lub zaciggnietych pozyczek
prywatnych. Az 93 procent skorzystato z programu ulgi podatkowej oferowanej przez rzad

federalny.

Natomiast wg. tych samych badan kupujacy po raz wtdry to: Sredni wiek 49 lat, zarobki 87

tysiecy dolaréw, metraz 2 000 stop kw. (okoto 225 metréw kw.) i cena domu 215 000 dolaréw.

Na pytanie jakie kryteria decydowaty o wyborze posrednika w obrocie nieruchomo$ciami podczas
procesu szukania domu, wiekszo$¢ odpowiedziata, ze znajomo$¢ rynku i fachowa, profesjonalna
porada przy wyborze wiasciwej nieruchomosci, jak rowniez umiejetno$¢ negocjacji ceny
i warunkow kupna. Wiekszo$¢ zostata zatrudniona na zasadzie polecenia przez znajomych lub
rodzine. Bardzo waznymi przy wyborze byly rowniez reputacja, zaufanie i etyka zawodowa

posrednika.

Jak byto do przewidzenia, badanie potwierdzity, ze Internet jest dominujgcym zrédtem informacji
dla szukajgcego nieruchomosci. W dalszej kolejnosci to: biura nieruchomosci i posrednicy, tablice
ogtoszeniowe, ,otwarte drzwi” (jest to organizowane przez posrednikdw ogladanie nieruchomosci

dla potencjalnych kupujacych), znajomi, rodzina, ogtoszenia w gazetach i magazynach.

Statystyki geograficzne wskazujg, ze ponad 52 procent kupujgcych nabywato domy na
przedmiesciach, 18% w duzych miastach, 17% w matych miastach, 11% na wsiach i 1% w

kurortach.

Powyzsze badania rynku nieruchomos$ci i nastrojow spoteczenstwa napawajg umiarkowanym

optymizmem. Konsument amerykanski nie stracit zaufania do inwestycji w nieruchomosci
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i statystyki wskazujg, ze zaufanie to nie maleje lecz wzrasta. Wiekszosci dalej uwaza, ze

nieruchomoéci to dobra lokacja kapitatu i dobra dtugoterminowa inwestycja.

Materiat jest relacja - Jana (Johna) Budza - Brokera/Wlasciciela Realty Executives
Elite w Lemont k/Chicago oraz przedstawiciela Prezydenta National Associations of
Realtors na Polske

OLIMPIA BRONOWICKA - Rzecznik prasowy Polskiej Federacji Rynku Nieruchomosci
(posrednik w obrocie nieruchomosciami licencja nr 4782
Tel. 509-679-642

Polska Federacja Rynku Nieruchomosci z siedzibg w Warszawie www.pfrn.pl (PFRN) jest
dobrowolnym zwigzkiem samorzadnych organizacji posiadajgcych osobowosc¢ prawng. Zostata
utworzona w styczniu 1995 roku przez szesc¢ regionalnych stowarzyszen posrednikow w obrocie
nieruchomosciami, W chwili obecnej PFRN dziata na rzecz i w interesie 25 regionalnych
stowarzyszenri posrednikow oraz zarzadcow nieruchomosci, zrzeszajacych ponad 3000 oséb. Od
lutego 2010 roku PFRN jest cztonkiem Pracodawcow Rzeczpospolitej Polskiej (dawna:
Konfederacja Pracodawcow Polskich).


http://www.pfrn.pl/

